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Linkedin

LinkedIn es un integrador de redes profesionales de manera que, cuando invitas a
conectar a alguien que conoces y dicha invitacion es aceptada, de forma automatica,
tienes acceso a los contactos de dicho profesional.

Esto es muy importante porque puedes explorar en qué sectores, areas funcionales,
empresas €, incluso, qué cargos tienen, los contactos de aquellos conocidos que has

invitado a formar parte de tu red.

. R Contactos
Tu mejor amigo ,
Linkedin nos dice: ] & directos
» Quiénes son
* Empresasen las
. C:rue tmb??':‘ N Los contactos de Contactos de
B0 quetiene tu mejor amigo 22 nivel

* Amigos comunes
que nos pueden
presentar

Las posibilidades de implementar acciones de networking, y hacerlo de forma eficaz, se
multiplican, tantas veces, como contactos que conoces formen parte de tus contactos
directos. Asi es coémo funciona LinkedIn y te facilita el logro de tus objetivos
profesionales.

La funcién de tu primer nivel de relacién es pues, «abrir puertas» en el segundo nivel, al
gue llamamos el nivel de las oportunidades. Por tanto, invita a conectar a toda aquella
persona que conozcas, porque ese es su valor fundamental, trabaje o no en tus sectores
de interés.

El objetivo de esta plataforma no es la acumulacién de contactos, sino «crear relaciones
nuevas que te acerquen a tus objetivos profesionales», sean estos de empleo o de
negocio. La creacion de relaciones «de carne y hueso», no solo virtuales, es una de las

claves que marcan la diferencia entre un buen uso y un mal uso de LinkedIn.

Las redes sociales, y LinkedIn también lo es, son lugares en donde construimos nuestras

propias audiencias. LinkedIn habilita utilidades que te permiten compartir contenidos,

http://capacitarte.org 2



C'apacil:arte
_—

debates, videos, etc. que transmiten mensajes de tu interés, tanto con tu red de

contactos, como con grupos profesionales de los que tu perfil forma parte.

? Pedro De Vicents -

25 yesea vyslle a campardir

(70 comentarios, 251
recomendacionss|

191.575 visualizaciones

En la imagen de arriba, puedes ver un debate compartido con mi red de contactos, una
red con mas de 17.000 contactos directos. Gracias a las «recomendaciones»,
«comentarios» y «comparticiones», que mi red ha realizado, dicho contenido ha
obtenido un nivel de visualizaciones que superan las 191.000, un nivel muy superior al
tamanfo de mi red, antes mencionada. Otro gran ejemplo de cémo funciona Linkedin.
Cuando los contenidos que compartes ponen de manifiesto tu saber hacer, tu
formacion, tu experiencia y los beneficios que aportas, estds dandote a conocer como el
profesional que eres, y ante una audiencia realmente segmentada, previamente,
generada por ti, en funcién de tus objetivos.

Redes como Linkedin, son grandes herramientas para darte a conocer ante los
profesionales y directivos de tu interés. No utilizarla en este sentido, significa
desaprovechar una parte fundamental de esta red profesional.

Conversar con tu red, la mantiene viva, activa, y es la mejor forma de serles de utilidad
porque, la pregunta que debes hacerte no es «cémo puedes sacarle partido a tu red»,

sino «coémo puedes serles de utilidad».
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Crear cuenta
Ingresa a Linkedin.com. Alli escribe los siguientes datos: Nombre, Apellidos, Correo
electrénico y una contrasefa que usaras para ingresar a esta red social. Luego, haz clic

en Unete ahora.

Linked in

¢Has olvidado tu contrasefia?

Destaca en el &mbito profesional

Comienza. jEs gratis!
Nombre
Diego
Apellidos

Moreira Triana

Correo electronico

diego.moreira.triana@gmail.com

Contrasefia (6 0 més caracteres)

Al hacer clic en Unete ahora, aceptas las Condiciones de uso,
Ia Politica de privacidad y la Politica de cookies de Linkedin.

\
A
\|

Unete ahora

Red de contactos

Si quieres que tus contactos de Yahoo, Outlook o Gmail se unan a tu red profesional

de LinkedIn, puedes importar tu lista de contactos de tu correo electrénico y afiadirla a
esta red social junto con su informacién de contacto.

Haz clic sobre la pestafia Mi red, ubicada en la parte superior de la pantalla, y alli haz clic

en Continuar, en el recuadro que tiene tu direccién de correo electrénico.
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No hay invitaciones pendientes Gestionar invitaciones

Averigua a quién conoces ya en LinkedIn
La manera mas rapida de ampliar tu red es importar tus contactos

| diego.moreira.triana@gmail.com |

Continuar o

i N ;‘_
Importaremos tu agenda ._rl et}irecciones para sugerir contactos. Mas informacian

Se abrira una ventana con varios proveedores de correo electrénico. Selecciona el tuyo e

inicia sesidn en la ventana que te aparece.

E Averigua a quién conoces ya en LinkedIn o I

B ™

Hotmail mail

)
YAHOO! Otro corren

electrénico
Yahoo! Mail
Invitar por
correo Importar archivo
electrénico

LinkedIn pedird acceso a tu direccion de correo electrénico e informaciéon de perfil.
Ademas, deberas permitirle administrar tus contactos, segudn sus politicas de

privacidad. Haz clic en Permitir para habilitar esta opcién.
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[ NoN ] Solicitud de permiso
https://accounts.google.com/ofoauth2/auth?client_id=802926523257 .apps.googleusercontent.com&redirect_uri=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com2...

Go gle carlos.gomez hernandezB2@gmail.com ~

rellin|
- LinkedIn quiere hacer lo siguiente:

Consulta tu direccidn de correo electrénico.

[

Ver tu informacién basica de perfil

B Administra tus contactos

Al hacer clic en Permitir, autorizas a esta aplicacién y a Google a utilizar tu
informacién segun lo establecido en sus respectivas condiciones de servicio y
politicas de privacidad. Puedes cambiar este y otros permisos de la cuenta en
cualquier momento.

e 4

Apareceran tus contactos del correo. Selecciona los que quieres agregar a tu red y haz
clic en Afadir.
Si alguno de tus contactos del correo electrénico no es usuario de LinkedIn, se le enviara

un correo electronico invitdndolos a unirse a esta red social.

Conecta con personas gue conoces en LinkedIn

Hemos encontrado 48 personas que conaces en LinkedIn. Selecciona a las personas con las que te gustaria conectar.

Dejar de seleccionar todo (48) Anadir contactos (48) BB

Juan Pablo Garcia Solano

Evelyn Dominguez Serrano
Profesional de Ingenieria industrial o m...

Consultora en Comunicacion y Educacion

Antonio Roveda Francisco Javier Casas Otavo
DECANO ESCUELA DE CIENCIAS DE LA COMUNIC... Profesional En Comunicacién Social

Maria Gladys Yate Hurtado Andrés Delgado
Psicologa de seleccién en ConstructoraB... Fue a Universidad Piloto de Colombia
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Feed y publicaciones

La feed de LinkedIn o como también se le conoce pagina de inicio o Timeline, es un sitio
de recopilacién de informacién que se encuentra relacionada directamente con tu red
de contactos e intereses, en el caso que te aparezca informacidn que no consideres
relevante puedes indicarlo para que esta no vuelva aparecer alli. Cabe mencionar que la
cantidad de contenido que aparece alli va a ser proporcional a tu red de contactos, es
decir, que si esta aumenta la cantidad de contenido que te aparecera en la pagina de
inicio sera mayor.

Esto quiere decir que la mayor cantidad de informacién que aparece en el feed se
encuentra relacionada directamente con las actividades que lleva a cabo cada uno

de tus contactos. Pero no solo apareceran datos con relacidn a estos usuarios, sino que
también la red social afade otro tipo de contenido que resulta de interés para el
usuario, esto de acuerdo a las actividades del mismo dentro de la plataforma.

Y es que esta pagina de inicio se crea con la finalidad de lograr llevar a cabo actividades
interesantes donde se anime a los miembros de la red social a interactuar con las
demas personas y a su vez a participar en aguellos temas que tengan importancia para

ellos.

in Q, Search

What people are talking about now

. Share an article, photo, or update
\ Shkrell, silenced. offered plea deal
& write an article &3 Image m New US Navy warship makes debut
Deborah Edwards-Onoro Hp.v Payment giant agrees to $108 takeover
e 7 :

% It's not just ESPN that's hurting
own company: "My Volvo is phasing out traditi [ engi
1y life. Nothing could +1 . Lt

Show more
& Try Premium for free
Linked[[

What You'll Give Up When You Start a Small Business

De esta manera, en esta seccion de LinkedIn el usuario tiene la oportunidad de

conseguir contenido relacionado a las empresas que sigue, del contenido patrocinadoy
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de muchas otras publicaciones que el sistema considera que son de tu interés. Por
suerte, esta seccion se puede personalizar y controlar, por lo que tu mismo puedes ir
indicando que te genera interés y que no.

En esta seccion de LinkedIn los usuarios tienen la oportunidad de encontrar tres tipos
de contenidos, los cuales se pueden personalizar y mejorar para que cada uno de ellos
se encuentre mucho mas acorde a las necesidades y los gustos de cada uno de los
usuarios.

LinkedIn cuenta con un algoritmo se encargara de mostrar contenido que se vera
reflejado en tu pagina de inicio, en ella por lo general se muestran lo que son

las actualizaciones mas recientes de tus contactos. Estos algoritmos también se
encargan de estudiar tus intereses de acuerdo a las actividades que vas realizando
dentro de la plataforma.

De acuerdo a estos estudios el sistema se encarga de proporcionar cierto tipo de
contenido que cree que puede resultar interesante para ti. Por lo tanto, poder saber
céomo funciona el algoritmo de LinkedIn te podrd ayudar a conseguir una mayor
variabilidad de contenido interesante en tu feed, donde seguramente encontraras

informacién importante y relevante.

Mensajeria

Los mensajes de LinkedIn te permiten comunicarte con otros miembros de LinkedIn
con los que estas conectado. En LinkedIn solo puedes enviar mensajes gratis a tus
contactos de ler grado (y a tus compaferos miembros de los grupos a los que
pertenezcas, desde las paginas de grupos). Si no estas conectado, siempre tienes la

opcidn de enviar un mensaje InMail a otro miembro de LinkedIn.

|

Mensajes

< Nuevo mensaje

[Escribe uno o varios nombres..

Escribe un mensaje o adjunta un archivo.

] Pulsa Intro (Enter) para enviar ===
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Puedes iniciar conversaciones con tus contactos directamente desde tu pagina de
mensajes o desde el perfil de tu contacto. Puedes enviar un mensaje a un solo contacto
de ler grado o iniciar un hilo de mensajes con dos 0 mas contactos enviando un
mensaje a varios destinatarios.

También puedes reenviar un mensaje para compartir una conversacion con otro
contacto. Cuando envias un mensaje, este se remite a la lista de mensajes del
destinatario y, posiblemente, a su direccién de correo electrénico.

Ademas, puedes continuar un didlogo con tus contactos mediante la busqueda de
mensajes enviados y recibidos, utilizando filtros o palabras clave para responder a un
mensaje.

Los mensajes de LinkedIn te dan la opcidén de abandonar una conversacion, o

puedes silenciar una conversacion para dejar de recibir notificaciones de nuevos
mensajes en el hilo. Si has iniciado una conversaciéon, también puedes concluir el

hilo eliminando la conversacion.

Si has recibido un mensaje inapropiado u ofensivo, puedes denunciar el mensaje como

correo no deseado.

La pagina Configuraciéon y privacidad permite gestionar la configuraciéon de tu cuenta
de LinkedlIn, actualizar la configuracién de privacidad y seguridad y configurar tus
preferencias sobre la frecuencia con que quieres que te contactemos. En la parte
superior de la pagina, también veras un resumen de los detalles de tu cuenta, entre los
gue se incluyen el titular de tu perfil, el nUmero de contactos y las cuentas Premium
gue tienes actualmente, en el caso de tenerlas.
La pagina Configuraciéon y privacidad se organiza en seis secciones que te ayudan a ver
y modificar facilmente la informacidén de tu cuenta, las preferencias de privacidad, la
configuracion de anuncios y las notificaciones de comunicaciones.
e Preferencias de cuenta: la informacion basica de tu perfil debe estar actualizada
con tus preferencias para tu experiencia LinkedIn, redes, suscripciones, etc.
¢ Iniciar sesidon y seguridad: gestiona la configuracién que mantiene la seguridad
de tu cuenta.

¢ Visibilidad: controla quién puede ver tu perfil, red y actividad de LinkedIn.
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¢ Comunicaciones: selecciona tus preferencias sobre cémo deseas que LinkedIny
otras personas contacten contigo, asi como la frecuencia con que quieres que lo
hagamos y tu experiencia de mensajes general.

e Privacidad de los datos: abarca toda la configuracién de privacidad y seguridad
relacionada con el uso que hace LinkedIn de tus datos, preferencias de
busqueda empleo y otras aplicaciones. También puedes administrar y descargar
los datos de tu cuenta.

¢ Datos de anuncios: te permite controlar la informacién que utiliza LinkedIn para
mostrarte anuncios relevantes al ajustar la configuracién de anuncios de tu
cuenta.

Para acceder a esta pagina, sigue estos pasos:

1. Hazclic en el icono de Yo, en la parte superior de tu pagina de inicio de LinkedIn.

2. Selecciona Configuracion y privacidad en el menu desplegable.

Nota: También puedes escribir https://www.linkedin.com/psettings/ en la barra de

direcciones de tu navegador.

Puede aprovechar LinkedIn para poder posicionar su expertise, su proposito y su vision
de negocio. De esta manera, ird construyendo su credibilidad en el sector y asi serd

mds facil posicionar su negocio.

LinkedIn no es una red diseflada Unicamente para el “autobombo” o para conseguir
empleo, esta red social puede funcionar segun el objetivo de cada profesional. Mas alla
de poner tu cantidad de titulos o grados, en esta red lo que se busca es generar
comunidad a través de la generacion de contenido de valor. Puedes tener muchos
titulos, pero si no compartes mas alla de eso, tu perfil es uno mas del montdén.

Muchos emprendedores creen que la Unica forma de hacer que su negocio tenga éxito,
es posicionar su emprendimiento y esperar a que este crezca para que luego ellos se
puedan posicionar como los “founders”. Sin embargo, también funciona al revés.

Un “founder” o emprendedor puede trabajar su marca personal para posicionarse
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como experto en su rubroy a través de esa credibilidad adquirida dirigir reputaciony

mejores leads a su emprendimiento.

Algunos emprendedores también se preguntan: ¢Si yo no tengo titulos o grandes
puestos, ¢para qué estaria en LinkedIn? ;De qué manera obtengo compradores en
LinkedIn? No le veo relacién para mi emprendimiento. Los emprendedores no
buscan empleo, ; Qué harian en LinkedIn?

Una estrategia de contenido organico en Linkedin, es una estrategia “Inbound”, lo que
significa que ponemos en vitrina contenidos que sabemos que seran de valor para los
usuarios, entonces al verlo, son los mismos usuarios los que nos tocaran la puerta si es

gue estan interesados.

Por lo antes expuesto, Gabriela Denegri, CEO de la empresa Brandtech y
especialista en reputacion digital nos indica las ventajas el por qué un

emprendedor tiene que estar en Linkedin:

1. Un emprendedor, mas alld de los titulos, puede aprovechar Linkedln para generar una
red de networking. Muchos stakeholders de peso del ecosistema emprendedor estan

|n

en esta red. Podemos conocer a ese “socio sonado” o ese “inversionista angel” que
necesitas para seguir creciendo tu negocio.

2. Puede aprovechar LinkedIn para poder posicionar su expertise, su propdsito y su
vision de negocio. De esta manera, ird construyendo su credibilidad en el sector y asi
sera mas facil posicionar su negocio.

3. Generar una comunidad, te dara credibilidad al emprendedor como cabeza de su
negocio. Esto hara que sea mas facil la captacion de Leads.

4. El networking que puede traer LinkedIn a un emprendedor es muy grande. El
ecosistema emprendedor se nutre de relaciones significativas y LinkedIn es el mejor
lugar para hacerlas.

5. Una estrategia organica de contenidos en LinkedIn para un emprendedor, decanta
en un posicionamiento en la mente de tu audiencia frente a otros actores en el rubro.
Posicionar al emprendedor, antes que, al negocio, es una buena estrategia de
crecimiento. De hecho, es mas rapida y efectiva ya que en LinkedIn, leer a una persona

es 16x mas potente que leer a una cuenta de compania
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Fuentes: https://www.exprimiendolinkedin.com/que-es-linkedin-para-que-sirve-como-

funciona/

https://edu.gcfglobal.org/es/como-usar-linkedin/importar-contactos-del-correo-

electronico/l/

https://internetpasoapaso.com/feed-linkedin/

https://www.linkedin.com/help/linkedin/answer/71255/resumen-de-mensajes-de-

linkedin?lang=es

https://www.linkedin.com/help/linkedin/answer/555/gestionar-tu-configuracion-de-

cuenta-y-de-privacidad-resumen?lang=es

https://trome.pe/emprende-trome/informacion-util/cuales-son-las-ventajas-gue-tiene-

un-emprendedor-al-trabajar-su-reputacion-digital-en-linkedin-noticia/
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