A continuacion detallamos las principales diferencias entre estas disciplinas y por
qué deberias estar utilizando @l Neuromarketing para incrementar tus ventas

Marketing Tradicional

Investigacion de los intereses
v deseos de los cligntes a
través de intrumentos de
medicion

£s daductiva, se hacan
inversiones millonarias por una
corazonada, esperando eblener
rentabilidad

Se centra en Impulsar la
Introduccidn del producto

Dirige 1a mayor parte de sus
esfuerzos a la publicidad
como herramienta

Sae centra en la
comercializacion da algun

producto o servicio @

https://neuromarketing.la

Neuromarketing

El client# no sabe
conscientemente 1o que quigre
.,

comprar, vg

Usa herramientas como
glectroancefalogramas, o
seguimiento de pjos

Mide 8l compromiso de
compra con fa excitacion de
las ondas cerabrales. 7‘[:?".;‘.?;f"

o“
Busca captar mas aténcion, y
como y donde se debe de
colocar un producto

Aplicado también en politica,
videojuegos, ergonomia y

otros @

.
Capacitarte
By

Material Complementario



